
STERK WERK

De bedreiging van het water omzetten in een kans. Dat is 
wat de broers Plat in Oostwold hebben gedaan. In plaats 
van verlies van werk door het wegvallen van de agrari-
sche bedrijven hebben ze nieuwe activiteiten opgezet. 
Het bedrijf is daardoor snel gegroeid en heeft volop werk 
in Blauwestad. Kwestie van er goed bovenop zitten. Bedreigingen omzetten in kansen is het motto van René (l) en Peter Plat. “Wie niet bang is voor 

nieuw werk, pak de kansen.”

Werken aan Blauwestad
Gebr. Plat loon- en grondverzetbedrijf, Oostwold
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Gebr. Plat
René en Peter Plat hebben het bedrijf samen met hun ouders op-
gezet. Met als specialiteit bermonderhoud. Nu hebben de gebroe-
ders Plat 17 vaste medewerkers in dienst. Het bedrijf voert werk-
zaamheden uit in het loonwerk (bermwerk, maaien) grondwerk, 
gww, oeverwerk en de verhuur. Ook handelt het bedrijf in produc-
ten zoals grond, stenen, grind en houtwerk voor beschoeiingen. 
René is verantwoordelijk voor het aannemen en het regelen van 
het werk. Peter runt de werkplaats en beheert de bermtak. Onder-
houd wordt in eigen beheer uitgevoerd. Het bedrijf is ISO 9002 en 
VCA gecertificeerd (www.gebr-plat.nl).

tekst  Gert Vreemann
Ja, letterlijk er bovenop. Het bedrijf van Plat ligt pal aan 
het open water in Oostwold. Daar waar de jachthaven 
van Blauwestad komt. Het pand is nog nieuw. Kort voor 
de bekendmaking van de plannen voor Blauwestad door 
de provincie Groningen hadden de gebroeders het oude 
zwembad gekocht. “Mooi aan de rand van het dorp, een 
eindje van de weg af. Prima locatie met voldoende ruimte 
voor een ruime loods, opslagruimte erom heen en twee 
woningen.” Niet wetend dat deze plek in de toekomst 
de uitvalsbasis zou worden voor de luxe jachten van het 
pluche dat zich in Blauwestad moet gaan vestingen. We 
spreken anno 1993. Gebr. Plat was toen een driemansbe-
drijf dat vooral gespecialiseerd was in slootwerken. Het 
traditionele agrarisch werk (maaidorsen, aardappelen, bie-
ten) lieten ze voor wat het was. “We zijn een jong bedrijf 
en hebben altijd de leus gehad dat je andere dingen moet 
doen dan een ander, of de dingen anders moet doen.” 

Vier jaar voorwerk
De bekendmaking van het project Blauwestad in 1994 
sloeg ook bij Plat in als een bom. Ruim de helft van de 
klanten bevond zich in het werkgebied. Dus moesten Pe-
ter en René zich beraden over de toekomst. Ze besloten 
van de bedreiging een kans te maken. “Wij hadden wei-
nig ervaring met weg- en waterbouw maar zagen wel dat 
Blauwestad voor een lange tijd ons veel werk zou kunnen 
bieden.” 

Toen bekend werd welke hoofdaannemers de klus kregen 
(Oosterhof Holman, Martens en Van Oord) stapte René 
meteen op ze af om werk te krijgen. Met als steevaste 
slogan: “Wij kunnen alles, en doen alles goed.” René, ver-
antwoordelijk voor het werven van werk, geeft aan dat 
hierin enorm veel tijd is gaan zitten. “Wij bezochten alle 
bedrijven die verplaatst moesten worden om te kijken of 
we grondwerk voor hen konden doen, wij bezochten alle 
aannemers en onderaannemers om te kijken of we wat 
voor hen konden betekenen.” René geeft aan dat dit za-
ken zijn die je niet direct ziet en op dat moment weinig 
resultaat opleveren, maar die wel nodig zijn geweest om 
een voet tussen de deur te krijgen. “Ze komen het werk 
echt niet zomaar aandragen.”

Boot op het droge
Typerend voor hun manier van werken is de aanschaf van 
een boot al voordat er nog maar een schop in de grond 
gezet was. “Er is eerst wel wat om gelachen. Een boot op 
ons erf, maar wij hadden het idee dat het een prima mid-
del is om er tussen te komen. Over water kun je overal 
komen. Even wat aanreiken, klusje hier en klusje daar.” Ze 
bouwden op de 12x3 m grote platte schuit met 8 kuubs 
opslagruimte een telekraan.  
Ook bedongen ze meteen een plek op de toekomstige 
jachthaven voor het te water laten en aanmeren. 
De hoofdaannemers ontdekten het schip al snel en merk-
ten zo dat Plat eigenlijk nooit ‘nee’ zegt en doet wat ze be-
loven. René: “We gaan hierin ver. ‘Willen jullie elke zon-
dag even de sloten controleren, nog even dit en dat, jullie 
wonen er toch dichtbij’. Dat doen we dan. Van het een 
komt dan het ander.” René geeft aan dat ze bij dergelijke 
zaken wel laten merken dat ze ook graag hebben dat er 
aan hen gedacht wordt bij de aanbesteding van werken.
Met die boot is het zelfs zo ver gekomen dat ze gast-
heer geweest zijn voor Hare Majesteit tijdens de officiële 
opening en dat ze Prins Willem Alexander hebben rond-
gevaren door het gebied. René als kapitein en Peter als 
stuurman. 

Bijna alle percelen krijgen een eigen aanlegsteiger. Plat heeft dit werk aange-
nomen. Vooraf onbekend, maar inmiddels een specialiteit waar veel manuren 
in gaan zitten.
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Blauwestad brengt veel nieuw werk met zich mee. Houthandel is een van 
de zaken. Maar ook riolering en straten- werk. Plat wil meegroeien met de 
ontwikkeling van de stad. 

Zelfs in de werkplaats hangt de vlag van Blauwestad. Peter doet het ontwerp 
en is de Willy Wortel van het bedrijf. Hij is nu bezig met onderhoud aan de 
boot. 

foto’s Gert Vreemann & 
Gebr. Plat



Groeien
De vele uren investeren in lobbyen en netwerken heb-
ben goed uitgepakt. Het bedrijf kreeg steeds meer werk 
in handen, schreef in op projecten en kreeg zo bijvoor-
beeld het aanleggen van de haventjes bij de woningen in 
handen. “We hadden geen enkele ervaring met dit werk, 
maar je leert het snel genoeg.” 
René geeft wel aan dat hij fel geweest is op de kwaliteit 
van het werk. “In het begin deden we wel eens dingen 
verkeerd. Niet erg, maar dan wel over doen. Het moet 
gewoon goed.” Hier was het niet een kwestie van zelf 
uitproberen en willen uitvinden. De broers gingen op pad 
om bij anderen te informeren hoe je dit soort zaken aan 
moet pakken. Zo bouwden ze een netwerk op binnen de 
weg- en waterbouw. “Ook dat kost veel tijd een energie 
zonder dat het direct geld oplevert.” 
Dat Plat daarbij enig gevoel heeft voor commercie, blijkt 
uit het bedrijfslogo dat op elke beschoeiing staat. “Iedere 
bewoner van Blauwestad moet ons kennen.” 
En dat werk heeft het al opgeleverd. Met de nieuwe koers 
is het bedrijf flink gegroeid. Op het moment van ons be-
zoek zijn er daarvan acht aan het werk in Blauwestad. Een 
ploeg is bezig met leidingen leggen en een ploeg is bezig 
met de bouw van de aanlegplaatsen.

Oneindig veel werk
Hier buit Plat de specifieke kenmerken van het bedrijf vol-
ledig uit. Zijn relatiewerk en de vindingrijkheid van tech-
neut Peter. Peter maakt vooraf een vakwerkconstructie 
op maat voor op de bodem zodat de jongens de beschoei-
ing er zonder al teveel moeite perfect strak en haaks langs 
kunnen zetten. Ook maakte hij een universele kering om 
de inhammen gemakkelijk en snel af te dammen. Maar 
ook de opbouw van de boot en de Hemos voor het ber-
menwerk getuigen van hun vindingrijkheid. 
Alles is eindig, ook de realisatie van project Blauwestad. 
Maar voor het bekende doemscenario van investeren op 
een project en met een probleem zitten als het voorbij is, 
zijn de broers Plat helemaal niet. “Denk eens na hoeveel 

Voordat het water er was had Plat deze schuit aangeschaft. Ze hebben Prins Willem 
Alexander al als gast gehad. Het bewijs wat je met durf en inventiviteit kunt bereiken.

Dicht op Blauwestad is heel letterlijk bij de Gebr. Plat. De beide bedrijfswoningen en de 
schuur liggen letterlijk tegen het water van Blauwestad. 

Blauwestad brengt veel nieuw werk met zich mee. Houthandel is een van 
de zaken. Maar ook riolering en straten- werk. Plat wil meegroeien met de 
ontwikkeling van de stad. 

JCB’s in Blauwestad

Het project Blauwestad omvat een oppervlakte van ca. 1.450 hectare. Hier worden ca. 
1.480 kavels uitgegeven. In totaal is 52 % van de totale oppervlakte water. Er moet 4,5 
miljoen kuub grond per as getransporteerd worden.  Het project is gestart in 2003. Als 
alles volgens plan verloopt zijn de hoofdinfrastructurele werken in 2008 grotendeels 
afgerond. Maar het werk is dan voor Plat nog niet af. 
Volgens de bedrijfsfilosofie ”wij doen dingen anders” heeft Plat onlangs twee JCB 
818 tweeassige dumpers aangeschaft. Zij vinden een drieassige knikdumper te groot 
en kunnen in het veld niet altijd uit de voeten met een trekker/kippercombinatie. “We 
kunnen met de JCB, als er huizen staan en drempels liggen, vanwege hun compact-
heid goed uit te voeten in Blauwestad. Beter dan met een trekker/kipper of drieassige 
knikdumper.” De JCB’s zijn deze winter in bedrijf gesteld. Ze voldoen aan de verwach-
ting. “We kunnen langer doorwerken en komen verder dan met een trekker/kipper-
combinatie, ze zijn sneller en veel 
zuiniger. We komen uit op ca. 10 
liter dieselolie per uur.” 
De JCB’s zijn bij de opdrachtgevers 
ook al goed in de smaak gevallen. 
“We vragen meer dan een trekker-
kipper, maar inmiddels bellen ze 
ons al om te vragen of wij met de 
JCB’s willen komen.”
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vervolgwerk hieruit voortkomt. Al die particulieren willen 
een mooie oprit, er moeten tuinen aangelegd worden, er 
worden schuurtjes gebouwd, de beschoeiing vraagt on-
derhoud, de watergangen zullen onderhouden moeten 
worden.” Plat ziet werk genoeg als hij als bedrijf mee-
groeit met de ontwikkeling van Blauwestad. Maar intus-
sen zorgt hij wel dat ze elders ook aan de gang blijven. 
“We hebben veel connecties opgebouwd in het grond-
verzet en de weg- en waterbouw. Elders zal daar ook 
werk uit voortkomen. Niet voor niets is nu de helft van 
ons personeel elders bezig.” Met die boodschap nemen 
we afscheid van een gedreven ondernemer. Een mooi 
voorbeeld van een bedreiging omzetten in een kans. Als 
het water je tot aan de lippen staat, moet je wat doen. 


